
Cómo vender por
redes sociales
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En exclusiva vía

Contenido del curso
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o Las redes sociales cómo forma de publicidad

La atención en el mundo digital
Teoría de las 3Cs

Introducción – 1h

Dar antes de recibir
Estrategia digital: Paso a paso
En qué red social debes estar�

Módulo 1: Creatividad – 2h

Cómo crear contenido de calidad (o contenido de valor)
Tipos de contenido en redes sociales
Tipos de alcance horizontal
   - Alcance orgánico
   - Alcance ganado
   - Alcance por influencers

Módulo 2: Contenido (1ra parte) – 2h
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Tipos de alcance horizontal
Alcance pagado (pauta): Caso práctico

Módulo 2: Contenido (2da parte) – 3h

Creación de calendario mensual y semanal
Redacción de textos (Copywriting)
Alcance vertical (o emocional)
Ser amable es la forma de publicidad más viral que existe
Análisis de resultados

Módulo 3: Comunidad – 2h

Cómo cerrar una venta en el mundo digital
Bonus (Opcional) – 30-45 min


